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HAMEAU DE BARBORON

9 835 € recolteés lors de la vente
aux encheres solidaire de vins

Samedi matin, au com-
plexe hételier du hameau
de Barboron, a Savigny-
lés-Beaune, la vente aux
enchéres caritative de
vins au profit de I’Associa-
tion publique des hépi-
taux de Paris (APHP) et
de I'Association des tech-
niciens commerciaux
(ATC) a été un succés.

000 € une bouteille de

romanée Saint-Vivant,
7 500 € le magnum de savigny-
lzs-beaune de la Maison Leroy
ou encore 9300 € le magnum
du comte Liger-Belair, vosne-
romanée Aux Brialées: les
acheteurs étaient bel et bien
présents dans la salle de récep-
tion du hameau de Barboron et
ont rapidement fait flamber les
prix. Une aubaine pour les
deux étudiants a linitiative de
ce projet.

Clément Colin et Hubert Mo-
ret-Nominé, étudiants en BTS
technico-commercial au lycée
viticole de Beaune, ne s’atten-
daient pas a un tel succés. « On
est surpris que la somme soit
aussi importante. Une estima-
tion des recettes avait été réali-
sée entre 50 000 et 70 000 €
C'est une réelle satisfaction, on
remercie les domaines, spon-
sors, acheteurs et le commissai-
re-priseur de nous avoir suivi
dans ce projet, car ils ont parti-
cipé & ce succds », déclare Clé-
ment Colin

| Des prix au-dessus
du marché

Durant plus de trois heures, le
marteau du commissaire-pri-
seur Alexandre Landre a réson-

Le commissalre- priseur Alexandre Landre a anlmé la vente aux enchéres, a:compagne de son
représentant en vins, Cyrllle Heintz. Photo LBP/M. M.

Onze lots pour un acheteur, dont un a 7 500 €

Un acheteur suisse a fait fureur le temps de
la vente par I'acquisition de 11 lots au total,
dont le magnum de savigny-lés-beaune de la
Maison Leroy. « Il s’agit d'un vin ancien de
1969, assez rare. Je savais que je ne pourrais
pas retrouver un tel vin ailleurs. C'est une
piece unique, je ne voulais pas passer & c6té
et regretter, donc j'ai foncé. D’autant que
cette vente est pour une ceuvre de charité,
j'avais envie de faire preuve de générosité
envers les associations récipiendaires. Je
connais bien la Bourgogne, je viens au
moins deux fois par an car je travaille dans le
vin et je possede un bar en Suisse », explique
P'acheteur, Constantin Schenker. Pour cette

Constantin Schenker. Photo [BP/M. M.

bouteille, les prix se sont vite envolés avec
une premigre enchere d'une personne en
ligne de 1 750 €.

né. Ce dernier a animé la vente
accompagné de son représen-
tant en vins Cyrille Heintz
« 99 835 € ont été adjugés lors
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de la vente, ce qui révele linté-
rét des acheteurs pour les vins
de Bourgogne. Comme il n'y
avait pas de frais a 'acquisition

des biens, les prix ont donc été
plus importants. Si la vente a
aussi bien fonctionné, cela est
dii également a la trés bonne

conservation des vins, d'otl le
fait d’avoir atteint des prix aussi
élevés. Beaucoup de bouteilles
ont été vendues au-dessus du
prix du marché comme la bou-
teille de meursault du domaine
Coche-Dury qui est partie a
1500 € ou encore le savigny-
lés-beaune qui s'est vendu a
7500 € alors qu’habituelle-
ment, le prix atteint les 2 000 €
Ces tarifs sont rarement obte-
nus lors d’enchres. Le résultat
est exceptionnel, donc je suis
ravi pour les associations », se
réjouit le commissaire-priseur
Alexandre Landre
La salle de réception du ha-
meau de Barboron a accueilli
une cinquantaine d'acheteurs
dans le respect des régles sani-
taires en vigueur. Via la plate-
forme interench&res.com, 200
personnes environ se sont con-
nectées pour réaliser leurs en-
cheres. En tout, 180 lots ont été
proposés a la vente, suivant un
ordre bien précis : vins borde-
lais, Beaujolais, Chablis, cbte
chalonnaise, suivis de 87 lots
de la Cote de Beaune, sept de
Champagne, quatre de Jura, un
cotes-du-rhéne, un du Langue-
doc, quatre d'ltalie, pour finir
avec une cinquantaine de la
Céte de Nuits. « Les domaines
qui sont régulierement bien co-
tés lors des ventes ont été privi-
légiés. On s’est davantage cen-
tralisé sur les Bourgognes pour
ensuite essayer d’aller un peu
plus loin géographiquement
afin d’élargir la gamme de ven-
te. Mais la plupart des vins ont
été sélectionnés selon le profil
des acheteurs afin que les lots
partent rapidement », confie
Hubert Moret-Nominé
Maud MIGNOTTE




